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Das macht neoalto
Unsere Mission: Optimierung fiir lhren Erfolg

Bei neoalto dreht sich alles darum, Verkaufsprozesse und die damit verbundene
Versorgung einfacher, effizienter und kostengiinstiger zu gestalten. Unser Fokus
liegt darauf, manuelle Tatigkeiten zu automatisieren und zu digitalisieren. So
schaffen wir Freiraume fiir lhre wirklich wichtigen Aktivititen.

Unsere Losungen: smart tracks - die digitale Zukunft des Verkaufens

Mit unseren smart tracks schaffen wir ,vollautomatische Distributionspunkte” fiir
Hersteller und GroRhandler aus dem Gesundheitswesen, der Industrie und dem
Konsumgiiterbereich. Dank unserer intelligenten Sensorikelemente erkennen smart
tracks Verbrauche und iibermitteln diese an ERP-Systeme.

KAHMANN & ELLERBROCK

Uber Kahmann & Ellerbrock

Als Vollsortimenter liefert Kahmann und Ellerbrock
nahezu jedes Produkt, das im technischen
Produktionsalltag benotigt wird - den grof3ten Teil
davon direkt ab Lager. Eine grof3e Produktvielfalt,
fachkundige Beratung und individuell abgestimmte
Systemdienstleistungen zeichnen Sie aus.



Versorgung@. einfach. Besser. Machen.




Immer die richtige Ware in der richtigen Menge
zur richtigen Zeit am richtigen Ort,
damit es beim Kunden lauft.




Optimierung fur lhren Erfolg:

smart tracks - die digitale Zukunft der Versorgung

Bestandsmanagement, Schnell-/ Langsamdreher

Erkennung jeglicher Warenbewegung 24/7
Out-of-Stock-Analyse, Potential-Sales-Analyse

::neoolto

neoalto Service Cloud

irtual Shelf

Bei Erreichen des Meldebestands werden die noti- Intelligenter Bestellvorschlag bis hin zur voll-
gen Informationen unter Berticksichtigung der Be- automatisierten Bestellung
stellparameter automatisch an den Lieferanten oder

das Warenwirtschaftssystem gesendet KE =

Der Mindestbestellwert betragt: 25,00 € Summe 0,00 €

Warenkorb leeren Warenkorb drucken



Key Facts”

75% mehr Warenverfligbarkeit

> 25% mehr Zeit fur Facharbeit

> 33% weniger Out-of-Stock Quote
Senkung der Prozesskosten um 27%

Konzentration auf einen Lieferanten

*Basierend auf den Auswertungen unserer Case Studies



ieferantenauswahl

Kapitalbindungen
Inventuren

Storungskosten

Bezugsquellenermittlung

Schwund Bedarfserfassung



Optimierung durch neoalto - Wertetreiber

Mehr Zeit fiir das Wesentliche Kosten senken - Profit steigern

Steigerung der
Mitarbeiterzufriedenheit

Erhohung der
Effizienz
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Ansprechpartner K&E Ansprechpartner neoalto
Markus Walkenhorst Ricardo Helm
markus.walkenhorst@ke.de ricardo.helm@neoalto.com
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